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Dynamika sprzedazy danych do kluczowych klientow

72%

64%

0,
60% 58%

48% 0%
45%

31%
299% :

26% ° 259 28%
21% 25%

1% 10%

5% 5%
2%

CloudTechnologies



Podsumowanie wynikow finansowych za Q2 2026

Q2 2026 Sprzedaz danych EBITDA Zysk netto

oy 4181 10,4 6,5

sprzedazy danych |

poziomu EBITDA min PLN min PLN min PLN
+60%* +99% vs +6,9 min PLN vs
vs Q2 2025 Q2 2025 EBITDA Q2 2025 Zysk netto

* Dynamika sprzedazy danych wyrazona w USD wynosi +64,2%.

Wartosci znormalizowane o koszt programu motywacyjnego i przychody z dotacji w okresie porownawczym. (Dotyczy danych w catej

" o el ; ; CloudTechnologies
prezentacii o ile nie wskazano inaczej.



Podsumowanie wynikow finansowych za H1 2026

H1 2026 Sprzedaz danych EBITDA Zysk netto
rekordowy poziom
sprzedazy danych i 30,5 1 6,0 8,2
EBITDA w H1
w historii Grupy min PLN min PLN min PLN
+43%* +68% vs H1 2025 +8,7 min PLN vs H1
vs H1 2025 EBITDA 2025 Zysk netto

* Dynamika sprzedazy danych wyrazona w USD wynosi 52,0%.

Wartosci znormalizowane o koszt programu motywacyjnego i przychody z dotacji w okresie porownawczym (dotyczy danych w catej prezentacii CloudTechnolo gi es

o ile nie wskazano inaczej).



Q2 i H1 2026: rekordowy poziom przychodow i EBITDA

e Rekordowa sprzedaz danych
W Q2 2026 przychody ze sprzedazy danych przekroczyty 18 min PLN, rosnac o 60,1% r/r. W USD wzrost wyniost 64,2% r/r, do 4,9 min
USD. W H1 2026 przychody osiaggnety 30,5 min PLN (+43,0% r/r), czyli 8,4 min USD (+52,0% r/r). Byly to najlepsze Q2 i H1 pod wzgledem
sprzedazy danych w historii Grupy.

e Silna dzwignia operacyjna
EBITDA wzrosta w Q2 2026 0 99% r/r, z 5,2 min PLN do 10,4 min PLN, a marza EBITDA przekroczyta 57% wobec 46% rok wczesniej. W H1
2026 EBITDA wyniosta 16,0 min PLN (+68% r/r), przy marzy blisko 52% wobec 44% w H1 2025. Wzrost rentownosci odzwierciedla
skalowalnos¢ modelu biznesowego, opartego w wiekszosci na kosztach niezaleznych od poziomu sprzedazy. Byty to najlepsze Q2 i H1
réwniez pod wzgledem zysku EBITDA w historii Grupy.

e Istotna poprawa wyniku netto
Zysk netto w Q2 2026 wyniost 6,5 min PLN, co oznacza poprawe o 6,9 min PLN r/r. W H1 2026 Grupa wypracowata 8,2 min PLN zysku
netto wobec straty 0,5 min PLN rok wczesniej. Wynik wspieraty dodatnie réznice kursowe w wysokosci 0,4 min PLN, wobec ujemnych 1,7
min PLN w Q2 2025.

e Bezpieczna pozycja finansowa
Na koniec Q2 2026 Grupa posiadata 9,6 min PLN gotéwki i utrzymata pozycje gotowki netto. gczne przeptywy pieniezne byty dodatnie i
wyniosty 0,3 min PLN, pomimo wyptaty 4,8 min PLN dywidendy. Wyniki osiggnieto przy srednim ostabieniu USD wobec PLN o okoto 7% r/r
w H1 2026.
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Struktura przychodéw Q2 2026 vs Q2 2025

Przychody Q2 2026
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Podsumowanie Q2 i H1 2026

_ Q2 2026 Q2 2025 Zmiana % H1 2026 H1 2025 Zmiana %

Przychody tacznie, z czego: 18,2 1,9 +53,8% 30,8 22,6 36,4%
Sprzedaz danych 18,1 11,3 +60,1% 30,5 21,3 43,0%
Pozostate 0,1 0,6 -74,1% 0,3 1,3 -74,1%

Koszty tacznie, z czego: 7,7 6,5 +19,5% 14,5 12,8 13,2%
Dane i media 1,4 1,6 -14,8% 3,1 3,8 -19,4%
Pozostate* 6,4 4,8 +31,0% 11,5 9,0 26,9%

Wynik na PDO** (0,0) (0,1) -69,8% (0,3) (0,2) 21,0%

Skorygowana EBITDA Grupy 10,4 5,2 +99,4% 16,0 9,5 68,1%
% marza EBITDA Grupy 57,3% 44,2% 51,8% 42,1%

*Skorygowane w okresie poréwnawczym o koszty programu motywacyjnego (462 tys. PLN kwartalnie ) **Skorygowane w okresie poréwnawczym o przychody z dotacji (641 tys. PLN kwartalnie) CloudTechnologies




Podsumowanie Q2 i H1 2026

Q2 2026 Q2 2025 Zmiana % H1 2026 H1 2025 YAUIETE R

Skorygowana EBITDA Grupy* 10,4 5,2 +99,4% 16,0 9,5 68,1%

% marza EBITDA Grupy 57,3% 44,2% 51,8% 42,1%
Amortyzacja (2,7) (3,7) -27,9% (5,4) (7,1) -23,4%
Wynik na dziatalnosci fin. 0,6 (1,6) -133,6% 0,3 (2,7) -110,8%
CIT (1,8) (0,2) +641,4% (2,6) (0,1) 1689,0%
Skorygowany zysk netto Grupy* 6,5 (0,4) 8,2 (0,5)

% marza zysku netto Grupy 35,6% -3,3% 26,6% -2,2%

*Skorygowany o przychody z dotacji i koszt programu motywacyjnego w okresie poréwnawczym. CloudTechnologies



Q2 2026: Sprzedaz danych i EBITDA

Sprzedaz danych, Q2 2025-Q2 2026 (min PLN) EBITDA, Q2 2025-Q2 2026 (min PLN)
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H1 2026: Wysoki poziom sprzedazy danych

Sprzedaz danych (min PLN) EBITDA (min PLN)
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Q2 2026: Zysk netto i cash flow

Zysk netto, Q2 2025-Q2 2026 (min PLN) Cash flow, Q2 2025-Q2 2026 (min PLN)
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H1 2026: Zysk netto i cash flow

Zysk netto (min PLN) Cash flow (min PLN)
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Q2 2026 Bilans: bezpieczna struktura

w min PLN 30.06.2026 31.12.2025 30.06.2025
Aktywa trwate: 54,9 61,3 61,3
@ 6 Bilans (a) WN 41,9 442 471
| . (b) Pozostate 13,1 17,2 14,3
I&, Wybrane pozycje
Aktywa obrotowe: 37,6 28,8 31,7
e Istotny udziat WN: autorska technologia DMP, oprogramowanie () Naleznosci 228 195 144
sporzgdzc_)_ne dzieki dotacjom, technolog_la DSP oraz wartos¢ firm (b) Gotéwka i ekwiwalenty 9.6 5.1 9.4
z akwizycji (wzrost w Q2 2025 w wyniku przejecia Data Desk).
(c) Pozostate 5,2 4,2 7.9
e Rosnacy poziom naleznosci z uwagi na wzrost skali dziatalnosci oraz
przyrost sprzedazy Data Curation (poczatek ptatnosci w Q3 2026). Aktywa razem 92,5 90,1 93,0
e Wzrost salda gotéwki w poréwnaniu do kofca 2025 dzieki Kapitat wiasny 82,8 79,1 81,2
ozytywnemu cash flow operacyjnego, uwzgledniajac
\?vyp);a)‘ze dywidendy. P vineg ge 12 Zobowiazania i rezerwy: 9,7 11,0 11,9
(a) Zobowigzania 2,3 2,4 2,0

e  Zadiuzenie odsetkowe obejmujace umowy leasingu biura oraz
serwerdw, jak réwniez zobowigzanie z tytutu doptaty ceny do zakupu (b) Zadtuzenie odsetkowe 5,3 6,6 7.8
Data Desk (uzaleznione od przysztych wynikéw).

(c) Przychody przysztych okreséw 0,7 1,0 1,3
e Spadek przychoddéw przyszltych okreséw z uwagi na zakonczenie
okresu rozpoznania dotacji (Q2 2025) oraz stopniowe wygaszenie (d) Pazostate 1,4 1,1 0,8
przychodéw z dtugoterminowych licencji na technologie (stopniowy
Pasywa Razem 92,5 90,1 93,0

spadek do konca 2028).
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Q2 2026 Cash Flow: realizacja planoéw strategicznych

1" Cash flow

7 ($) | Wybrane pozycje w min pin

I
-0,7
e Typowa struktura Cash Flow dla Grupy: pozytywne przeptywy
operacyjne, ujemne przepltywy z dziatalnosci inwestycyjnej
i finansowe;j.
e W ramach dziatalnosci inwestycyjnej zaprezentowano m.in. naktady na
rozwdj platformy DMP.
e W ramach dziatalnosci finansowej uwzgledniono wyptate dywidendy w
wysokosci 4,8 min PLN.
0,3
e  kacznie stan srodkéw pienieznych wynidst 9,6 min PLN (wzrost o 0,3 min PLN
min PLN w okresie Q2 2026 oraz taczny wzrost o 4,5 min PLN wobec
korica 2025). Gotowka Przeptywy Przeptywy Przeptywy Gotowka
31.03.2026 pieniezne netto pieniezne netto pieniezne netto 30.06.2026
z dziatalnosci z dziatalnosci z dziatalnosci
operacyjnej inwestycyjnej finansowej
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