


Dynamika sprzedazy danych do kluczowych klientow
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Podsumowanie wynikéw finansowych za Q3 2025

Q3 2025 Sprzedaz danych EBITDA Zysk netto
najlepszy Q3 w historii
pod wzgledem 1 2,4 5,5 1 J 7
Sprzedazy danych
min PLN min PLN min PLN
+17,4%* -7,5% vs Q3 2024 -0,7% vs Q3 2024
vs Q3 2024 EBITDA Zysk netto

* Dynamika sprzedazy danych wyrazona w USD wynosi +25%. Warto$¢ sprzedazy danych po dokonanej reklasyfikaciji.

Wartosci znormalizowane o koszt programu motywacyjnego (462 tys. PLN w Q3 2025 oraz w Q3 2024, dodatni wptyw na EBITDA, zysk netto) oraz o pozostate przychody operacyjne z

dotacji (641 tys. PLN w Q2 2024, ujemny wptyw na EBITDA, zysk netto). Dotyczy danych w catej prezentaciji o ile nie wskazano inaczej. CIOUdTeChnOIOQ'eS



Podsumowanie wynikéw finansowych za Q1-Q3 2025

Q1-Q3 2025 Sprzedaz danych EBITDA Zysk netto
rekordowy poziom
sSprzedazy danych 33 y 7 1 5 9 O 1 ,3
w okresie Q1-Q3
min PLN min PLN min PLN
+8,3%* -18,1% vs Q1-Q3 -83,4% vs Q1-Q3 2024
vs Q1-Q83 2024 2024 EBITDA Zysk netto

* Dynamika sprzedazy danych wyrazona w USD wynosi +13,5%. Warto$¢ sprzedazy danych po dokonanej reklasyfikacji.

Wartosci znormalizowane o koszt programu motywacyjnego (1 386 tys. PLN w Q1-Q3 2025 oraz 1 340 tys. PLN w Q1-Q3 2024, dodatni wptyw na EBITDA, zysk netto) oraz o pozostate przychody CloudTechnologies

operacyjne z dotaciji (1 281 tys. PLN w Q1-Q3 2025 oraz 1 922 tys. PLN w Q1-Q3 2024, ujemny wptyw na EBITDA, zysk netto). Dotyczy danych w catej prezentacii o ile nie wskazano inaczej.



Podsumowanie wynikéw finansowych za Q3 2025

e Pod wzgledem sprzedazy danych byt to najlepszy Il kwartat w historii Cloud Technologies. Wzrost przychoddéw w tym obszarze siegnat
17,4% w ujeciu r/r w walucie PLN, ale 25% r/r w walucie bazowej, czyli USD. Przychody ze sprzedazy danych przekroczyty 12 min PLN.
W okresie Q1-Q3 2025 przychody ze sprzedazy danych zwiekszyty sie do poziomu 33,7 min PLN, czyli 0 8,3% r/r (13,5% w USD).

e Grupa inwestuje w dtugoterminowy rozwdj, przede wszystkim w rozbudowe bezposrednich kanatéw sprzedazy na rynku miedzynarodowym.
Gtéwna czes¢ kosztow wystepujgcych w Q3 2025, a nieobecnych w Q3 2024 to inwestycje w miedzynarodowy zespot sprzedazy (Londyn)
oraz nabycie 100% udziatéw w kanadyjska spotke Data Desk (wptyw - caty kwartaf). Stale inwestujemy w rozwéj naszej autorskiej platformy
DMP.

e Marza EBITDA Grupy utrzymuje sie na wysokim poziomie, w Q3 2025 siegneta 42,9%, co dowodzi, ze wypracowany model biznesowy jest
wysokomarzowy. Warto$¢ EBITDA w Q3 2025 wyniosta 5,5 min PLN. Na tymczasowe obnizenie marzy i wyniku EBITDA miaty wptyw gtéwnie
dokonane inwestycje.

e  Zysk netto Grupy wyniést 1,7 min PLN w Q3 2025 (+0,7% wzgledem Q3 2024). Narastajgco zysk netto uksztattowat si¢ na poziomie 1,3 min
PLN w okresie Q1-Q3 2025 (-6,3 min PLN w stosunku do okresu Q1-Q3 2024).

e Poziom gotéwki Grupy na koniec Q3 2025 wynidst 10,8 min PLN. Grupa notuje dodatnie przeptywy operacyjne (+3,0 min PLN r/r). Diug netto
Grupy pozostaje ujemny.
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Istotne wydarzenia

Integracja narzedzia ai.onaudience.com Integracja narzedzia ai.onaudience.com
z The Trade Desk z Amazon Ads

() theTradeDesk
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Cele krotkoterminowe

Rozwéj sprzedazy danych
Rozszerzenie zbioru danych

Dodatkowe pola eksploatacji danych
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Struktura przychodéw Q3 2025 vs Q3 2024

Przychody Q3 2025 Przychody Q3 2024
12,8 11,6
min PLN min PLN
Przychody ze sprzedazy danych Q3 2025 Przychody ze sprzedazy danych Q3 2024
12,4 min PLN 10,6 min PLN

(+17,4% w PLN, +25% w USD)

Dynamika Pozostatej sprzedazy w PLN: -66,8%
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Podsumowanie Q3 2025

Sprzedaz
danych

12,4 min PLN
+17,4% r/r

Pozostata
dziatalnosé
0,3 min PLN
-66,8% r/r

*FX wyniost -0,6 min PLN w Q3 2024

CloudTechnologies

Przychody
12,8 min PLN
+9,8% r/r

FX*
-0,6 min PLN

EBITDA
5,5 min PLN
-7,5% r/r

OPEX bez
amortyzaciji
7,2 min PLN
+25,7% r/r

Ustugi obce
5,6 min PLN
+12,9% r/r

Zysk netto
1,7 min PLN
+0,7% r/r

Amortyzacja
2,8 min PLN
-17,0% r/r

Dane i media
1,9 min PLN
+7,7% r/r

Pozostate
5,3 min PLN
+33,5% r/r



Q3 2025: Sprzedaz danych i EBITDA

Sprzedaz danych, Q3 2024-Q3 2025 (min PLN) EBITDA, Q3 2024-Q3 2025 (min PLN)

Wartosci znormalizowane o koszt programu motywacyjnego (462 tys. PLN kwartalnie, dodatni wptyw na EBITDA, zysk netto) oraz o pozostate przychody operacyjne z dotaciji (641 tys. PLN
kwartalnie od Q3 2024 do Q2 2025, ujemny wptyw na EBITDA, zysk netto). Dotyczy danych w catej prezentacii o ile nie wskazano inaczej.

CloudTechnologies




Q1-Q3 2025: Wysoki poziom sprzedazy danych

Sprzedaz danych (min PLN) EBITDA (min PLN)

-18,1% r/r
+8,3% r/r

Wartosci znormalizowane o koszt programu motywacyjnego (462 tys. PLN kwartalnie, dodatni wptyw na EBITDA, zysk netto) oraz o pozostate przychody operacyjne z dotaciji (641 tys. PLN
kwartalnie od Q3 2024 do Q2 2025, ujemny wptyw na EBITDA, zysk netto). Dotyczy danych w catej prezentacii o ile nie wskazano inaczej.
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Q3 2025: Zysk netto i cash flow

Zysk netto, Q3 2024-Q3 2025 (min PLN) Cash flow, Q3 2024-Q3 2025 (min PLN)

Wartosci znormalizowane o koszt programu motywacyjnego (462 tys. PLN kwartalnie, dodatni wptyw na EBITDA, zysk netto) oraz o pozostate przychody operacyjne z dotaciji (641 tys. PLN
kwartalnie od Q3 2024 do Q2 2025, ujemny wptyw na EBITDA, zysk netto). Dotyczy danych w catej prezentacii o ile nie wskazano inaczej.
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Q1-Q3 2025: Zysk netto i cash flow

Zysk netto (min PLN) Cash flow (min PLN)

Wartosci znormalizowane o koszt programu motywacyjnego (462 tys. PLN kwartalnie, dodatni wptyw na EBITDA, zysk netto) oraz o pozostate przychody operacyjne z dotaciji (641 tys. PLN
kwartalnie od Q3 2024 do Q2 2025, ujemny wptyw na EBITDA, zysk netto). Dotyczy danych w catej prezentacii o ile nie wskazano inaczej.
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Bilans
Wybrane pozycje

Istotny udziat WN: autorska technologia DMP, oprogramowanie
sporzadzone dzieki dotacjom, technologia DSP oraz wartos¢ firm
z akwizycji (wzrost w Q2 2025 w wyniku przejecia Data Desk).

Niewielki wzrost poziomu naleznosci (na poziomie okoto kwartalnej
sprzedazy danych) z uwagi na wzrost sprzedazy danych.

Spadek salda gotowki, pomimo pozytywnego cash flow operacyjnego
z uwagi na wyptate dywidendy oraz zakup Data Desk.

Zadtuzenie odsetkowe obejmujace umowy leasingu biura oraz
serwerdw, jak réwniez zobowigzanie z tytutu doptaty ceny do zakupu
Data Desk (uzaleznione od przysztych wynikéw).

Spadek przychodéw przysztych okreséw z uwagi na zakonczenie
okresu rozpoznania dotacji (Q2 2025) oraz stopniowe wygaszenie
przychodéw z dtugoterminowych licencji na technologie DMP
(stopniowy spadek do konca 2028).

Q3 2025 Bilans: bezpieczna struktura

w min PLN

Aktywa trwate:

(@) WN

(b) Pozostate

Aktywa obrotowe:

(a) Naleznosci

(b) Gotéwka i ekwiwalenty

(c) Pozostate

Aktywa razem

Kapitat wtasny

Zobowigzania i rezerwy:

(a) Zobowigzania

(b) Zadtuzenie odsetkowe

(c) Przychody przysztych
okreséw

(d) Pozostate

Pasywa Razem

30.09.2025

59.3

45.5

13.8

34.8

16.1

10.8

7.9

94.1

82.8

11.3

2.4

3.6

1.2

4.1

94.1

31.12.2024

60.9

43.7

17.2

37.3

12.8

15.4

9.0

98.2

86.3

2.7

5.4

3.7

0.1

98.2

30.09.2024

64.9

45.7

19.3

31.6

8.0
96.6
80.8
15.8

3.1

6.0

5.2

1.5

96.6
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Q3 2025 Cash Flow: realizacja planoéw strategicznych

Cash flow

Wybrane pozycje w min pin

3,0
e Typowa struktura Cash Flow dla Grupy: pozytywne przeptywy 9,4 - [ 10,8
operacyjne, ujemne przeplywy z dziatalnosci inwestycyjnej -0,9
i finansowej, bez istotnych zdarzen jednorazowych w kwartale. -0,8
e W ramach dziatalnosci inwestycyjnej zaprezentowano m.in. naktady na
rozwdj platformy DMP.
e W ramach dziatalnosci finansowej uwzgledniono przede wszystkim
obstuge umow leasingowych.
+1,4
e  kagcznie stan srodkow pienieznych wyniést 10,8 min PLN (wzrost o 1,4 min PLN
min PLN w okresie Q2 2025).
Gotowka Przeptywy Przeptywy Przeptywy Gotowka
30.06.2025 pieniezne netto pieniezne netto pieniezne netto 30.09.2025
z dziatalnosci z dziatalnosci z dziatalnosci
operacyjnej inwestycyjnej finansowej
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